Checklist, sid1 [1]
du sakerstaller att alla moment behandlas

Ett saljmote &r en ganska komplex uppgift med ménga ingdende vari-
abler. For att inte missa ndgon/nagra aktiviteter eller dokument ar det
viktigt att ha en checklista att bocka av.

Inledning

Telefonsamtalet

Presentation

Be att fa tala med ratt person

Skapa intresse

G& mot kalendern

Skicka bekraftelsebrev [marknadsféring... férsta intryck...]
GOr en saljplan

aoaooooan

Saljmotet
Fore motet

Syfte

Mal

Retrattmal
Strategier
EFI-modell
Argument
Motargument
Retrattargument
SWOT-analys pa produkt
Kundanalys
Konkurrentanalys
Ovrigt

agooooooooooan

Under motet

O Forsta intryck [klader, attityd, kroppssprék & handslag]
O Inledning [attention & interest]
O Samtal
o Inledning [glém inte det socialt snacket]
0 Genomfbérande [sammanfatta p& vigen]
O Avslutning [avslutstekniker]
O Avsluta motet [trevlig och s&ljande trots ...]

Efter motet

O Bekraftelsebrev [marketing]
O Gor en saljrapport

O Resultat

o Reflektion

Dokument

Presentation av féretaget
Presentation av produkten
Ovrigt DR-material
Saljplan

Saljrapport

gaooan
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