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for kursen marknadsféring, 100 p www.biz4dyou.se
Betyg E

Marknadsforing
» Du beskriver, med hjalp av ndgra exempel, marknadsforingens

funktion i foretaget.

» Du diskuterar, , sambandet mellan foretagens marknadsféring
och deras samhallsansvar.
Marknadsforingslagen och andra lagar

» Du beskriver, med hjalp av ndgra exempel, villkoren for fore-
tagens marknadsféring med utgd@ngspunkt i grundldggande lagar och an-
dra bestammelser.

Begrepp, teorier & metoder

» Du redogor, , for innebdrden av begrepp inom marknadsféring.
» Du anvander , , marknadsféringstekniska metoder.
» Du férklarar, med hjalp av teorier och modeller, foretagsekonomiska

foreteelser och sammanhang knutna till marknadsféring.

Marknadsundersékning

» Du formulerar, , enkla fragestéllningar inom marknads-
foring.

» Du samlar, med handledare, in information fran olika kéllor och
gor en beddémning av informationens trovardighet.

» Du sammanstaller informationen, for resonemang och drar
slutsatser.
Fragestillningar

» Du deltar i samtal om andra fragestaliningar inom marknadsféring och ger,
, argument for dina st&ndpunkter.
Programvara, bildhantering, mail, FB, blogg, webb & Internet
» Du anvander, med handledare, relevant teknik for kommunika-
tion, berakningar, informationssékning, presentation och dokumentation.
Feedback, reflektion, insikt & utvardering

» Du med din handledare och beddmer din eg-
en férmaga och situationens krav.
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Betyg C

Marknadsforing
» Du beskriver , med hjélp av nagra exempel, marknadsféringens

funktion i foretaget.

» Du diskuterar, , sambandet mellan féretagens marknadsféring och
deras samhallsansvar.
Marknadsféringslagen och andra lagar

» Du beskriver , med hjalp av ndgra exempel, villkoren for fore-
tagens marknadsféring med utgdngspunkt i grundldggande lagar och an-
dra bestammelser.

Begrepp, teorier & metoder

» Du redogbr, , for innebérden av begrepp inom marknadsféring.
» Du anvander, , marknadsforingstekniska metoder.

» Du forklarar, med hjalp av teorier och modeller, foretagsekonomiska fore-
teelser och sammanhang knutna till marknadsféring.

» Du varderar, med omddmen, teoriernas och modellernas anvand-
barhet.
Marknadsundersékning

» Du formulerar, , frégestallningar inom marknadsforing.

» Du samlar, med handledare, in information fran olika kéllor
och gor en beddmning av informationens trovardighet.

» Du sammanstaller informationen, for resonemang och drar
slutsatser.
Fragestillningar
» Du deltar i samtal om andra fragestalliningar inom marknadsféring och ger,
, argument foér dina standpunkter.
Programvara, bildhantering, mail, FB, blogg, webb & Internet

» Du anvander, med handledare, relevant teknik for kommuni-
kation, berdkningar, informationssdkning, presentation och dokumenta-
tion.

Feedback, reflektion, insikt & utvardering

» Du med din handledare och bedémer din eg-
en férmaga och situationens krav.
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Betyg A

Marknadsforing
» Du beskriver , med hjalp av ndgra exempel, mark-

nadsféringens funktion i foretaget.

» Du diskuterar, , sambandet mellan féretagens
marknadsféring och deras samhallsansvar.
Marknadsféringslagen och andra lagar

» Du beskriver , med hjalp av ndgra exempel,
villkoren for foretagens marknadsforing med utgangspunkt i grundlagg-
ande lagar och andra bestammelser

Begrepp, teorier & metoder

» Du redogér, , for innebdrden av begrepp inom
marknadsforing.

» Du valjer och anvander, , marknadsféringstekniska metoder.

» Du forklarar, med hjalp av teorier och modeller, féretagseko-

nomiska foreteelser och sammanhang knutna till marknadsféring.

» Du varderar, med omddmen, teoriernas och modellernas an-
vandbarhet.

Marknadsundersékning

» Du formulerar, , fragestallningar inom marknads-
foring.
» Du samlar, med handledare, in information fran olika,
, kallor och géra en beddémning
av informationens trovardighet.
» Du sammanstéller informationen pa ett , for
resonemang och drar slut-
satser.
Frdgestillningar

» Du deltar i samtal om andra fragestéllningar inom marknadsféring,
och ger, , argu-
ment for dina standpunkter.

Programvara, bildhantering, mail, FB, blogg, webb & Internet

» Du anvander, med handledare, relevant teknik for kommuni-
kation, berakningar, informationssdkning, presentation och dokumenta-
tion.

Feedback, reflektion, insikt & utvadrdering

» Du med din handledare och bedémer din egen
formaga och situationens krav.
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Betyget D

Betyget D innebar att kunskapskraven fér E och till 6vervagande del fér C ar
uppfyllda.

Betyget B

Betyget B innebar att kunskapskraven fér C och till 6vervagande del fér A ar
uppfyllda.
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