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Betyg E

Forséljning som arbete
» Du beskriver , hur enkelt saljarbete planeras, organiseras och
genomfors pa ett saljinriktat satt i olika branscher.

» Du beskriver, , hur saljkommunikation och saljadministration
planeras och genomfors.
Séljpsykologi

» Du redogér, , for hur attityder, varderingar och férhallningssétt
paverkar forsaljningssituationer.
Aktiv forséljning

» Du planerar, organiserar och utfor, med handledare, enkla ar-
betsuppgifter inom personlig férsaljning.
Arbetsmetoder

» Du anvander, i arbetet, vanligt forekommande arbets-
metoder, tekniker och arbetsmaterial.
Juridik

» Du genomfor arbetet samt lagar och andra be-
stammelser.
Kalkylering

» Du anvander, , tekniker och metoder for kalkylering och
ekonomiska berakningar.
Problemlésning

» Du l6ser, med handledare, problem som uppkommer i arbetet.

Miljo, resurser och ergonomi

» Du arbetar, med handledare, miljdanpassat och resurssndlt samt
ergonomiskt och pa ett satt som ar sakert bade for dig sjélv och andra.
Kommunikation

» Du samverkar med andra och kommunicerar, , pa ett
kundanpassat satt.
Utviérdering

» Nar arbetsuppgiften ar utférd utvarderar du ditt arbete och resultat med

omddémen.

Feedback, reflektion, insikt & utvédrdering

» Du med din handledare och bedémer din eg-
en férmaga och situationens krav.
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Betyg C

Forsédljning som arbete
» Du beskriver, , hur enkelt saljarbete planeras, organiseras och
genomfors pa ett saljinriktat satt i olika branscher.

» Du beskriver, ,hur saljkommunikation och sdljadministration plan-
eras och genomfors.

Séaljpsykologi

» Du redogoér, , for hur attityder, varderingar och férhallningssatt
paverkar férsaljningssituationer.
Aktiv forsaljning

» Du planerar, organiserar och utfor, med handledare, enkla
arbetsuppgifter inom personlig férsaljning.

Arbetsmetoder

» Du anvander, i arbetet, vanligt féorekommande arbets-
metoder, tekniker och arbetsmaterial.

Juridik

» Du genomfdr arbetet samt lagar och andra be-
stammelser.
Kalkylering

» Du anvander, under arbetets gdng, tekniker och me-

toder for kalkylering och ekonomiska berakningar.

Problemlésning

» Du loser, med handledare, problem som uppkommer i arbet-
et.
Miljo, resurser och ergonomi

» Du arbetar, med handledare, miljdanpassat och resurssnalt
samt ergonomiskt och pa ett satt som ar sikert bade fér dig sjélv och an-
dra.
Kommunikation

» Du samverkar med andra och kommunicerar, , pa ett
kundanpassat satt och
Utvardering

» Nar arbetsuppgiften ar utférd utvarderar du ditt arbete och resultat med

omddmen.

Feedback, reflektion, insikt & utvardering

» Du med din handledare och bedémer din eg-
en férmaga och situationens krav.
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Betyg A

Forsédljning som arbete

» Du beskriver, , hur enkelt saljarbete planeras,
organiseras och genomfdrs pa ett saljinriktat satt i olika branscher.

» Du beskriver, , hur saljkommunikation och saljad-
ministration planeras och genomférs.
Séaljpsykologi

» Du redogbr, , for hur attityder, varderingar och for-
hallningssatt paverkar forsaljningssituationer.
Aktiv forséaljning

» Du planerar, organiserar och utfor, med handledare, enkla
arbetsuppgifter inom personlig férsaljning.

Arbetsmetoder

» Du anvander, i arbetet ,vanligt férekommande arbetsmeto-
der, tekniker och arbetsmaterial.
Juridik

» Du genomfor arbetet samt lagar och andra be-

stammelser.

Kalkylering

» Du anvander, under arbetets gdng, tekniker och metoder for
kalkylering och ekonomiska berdkningar.

Problemlésning

» Du loser, med handledare, problem som uppkommer i arbe-
tet.
Miljo, resurser och ergonomi

» Du arbetar, med handledare, miljdanpassat och resurssnalt
samt ergonomiskt och pa ett satt som ar sikert bade for dig sjélv och an-
dra.
Kommunikation

» Du samverkar med andra och kommunicerar, , pa ett kund-
anpassat satt och
Utviérdering

» Nar arbetsuppgiften ar utférd utvarderar du ditt arbete och resultat med
omddmen samt
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Betyg A

Feedback, reflektion, insikt & utvardering

» Du med din handledare och beddémer din egen
formaga och situationens krav.

Betyget D

Betyget D innebar att kunskapskraven for E och till 6vervdgande del for C ar
uppfyllda.

Betyget B

Betyget B innebar att kunskapskraven for C och till 6vervagande del for A ar
uppfyllda.
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