Din affarsidé, sid1 [1]
s3 har formulerar du den steg for steg ..

Fundera 6ver nedanstdende fragor och fyll i nedanstdende punkter. Din affars-
idés formulering vaxer fram under processen och skrivs sedan samman i slut-
et.

Vilken idé har du?

Vilket behov ska din idé tillgodose?

Eller ... vilket problem ska din idé 16sa?

Vad genererar din idé for nytta/mervarde hos din kund?

Beskriv vad du ska salja.

Beskriv vem du ska salja till.

Vilket kén har din kund? I vilket 3Iderssegment finns din kund?

Vad gor din kund [barn, ungdom, arbetar, pluggar, pension, familj]?

I vilket geografisk omrade finns din kund?

Hur ska du salja dina produkter?

Med vilka resurser ska du na din kund?

Skriv samman din afférsidé med en mening?

.. om du inte far till din affarsidé med en mening far du naturligtvis anvanda fler.
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