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Jag vet ju inte!

Du vet inte hur mycket du ska salja for, men du vet hur mycket du vill salja
for och det &r en bra utgadngspunkt. Ju mer férséljning desto mer arbete fére,
under och efter massan.

N&r du last detta dokument &r du en hejare pa att ta fram en budgeterad
massforsaljning.

Fér en bra genomférd massa behdvs en hel del planering. Dela in din mass-
plan i - fére - under och efter. Oftast staller du ut pa méssan for att salja dina
produkter till massbesdkarna. Det géller da att budgetera med ett antal matb-
ara och uppskattade variabler fér att hamna ndgorlunda ratt i din méss-
budget.

Skatta hur m@nga besdkare som kommer och nér de gar férbi din monter.

Oppettider

Vi antar att en mdssa ar 6ppen mellan 13.00 - 18.00, d v s i fem timmar.

13.00 14.00 15.00 16.00 17.00 18.00

Antal besdkare totalt

Vi beraknar att det kommer ca 1 500 besdkare under hela massan.
Det ar 34 foretag som stéller ut.

Nyckeltal

Per timme, 1 500 / 5 = 300 pers/h

Per 10 min, 300 / 6 = 50 pers som gar in genom porten varje 10:e min.
Per 1 min, 300 / 60 = 2 pers som gar in genom porten varje min.

Arbetsschema

Ditt féretag bestdr av 4 medarbetare. Ni har valt att ha tvd medarbetare i
montern enligt nedan arbetsschema.

13.00-13.30 2 15.30-16.00 2
13.30-14.00 2 16.00-16.30 2
14.00-14.30 2 16.30-17.00 2
14.30-15.00 2 17.00-17.30 2
15.00-15.30 2 17.30-18.00 2
Antal besdkare 6ver massans tidsaxel

Uppskatta vid vilka tidpunkter massbestkarna beséker massan.
13.00-13.30 50 15.30-16.00 200
13.30-14.00 150 16.00-16.30 150
14.00-14.30 150 16.30-17.00 150
14.30-15.00 250 17.00-17.30 100
15.00-15.30 250 17.30-18.00 50
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Monterkarta
Var massa har en monterkarta sa besdkarna kan finna det de letar efter. Dar
ser du var montern star i lokalen.

Antal som passerar din monter
Uppskatta hur mdnga av massbesdkarna som passerar féretagets monter.

Eftersom montern stdr i borjan vid ingdngen uppskattar jag att 90% av
antalet massbesdkare passerar min monter.

Hur 18ng &r din méasspitch

Ju langre din pitch ar desto langre star du och din kund och pratar med var-
andra. Det ar viktigt att kunden far sin tid och tempo annars lér han inte
kdnna sig bekvdm och d& skapar du ingen relation. Ingen relation, inget kép.

Det tar ca 30 s att ga fram till kund och pitcha

Det tar ca 2 min att fa en besdkare intresserad.

Det tar ca 2 min att ta betalt och fa ivdg besékaren

Det tar ca 1 min att ladda om och ga fram till ndsta besékare.

Manga variabler

Beroende pd vem som &r kund, din produkts komplexitet, hur din monter
stddjer din produkt och hur du byggt upp din pitch - desto kortare eller langre
tid tar det for kunden att forsta vad ett kop innebéar for henne/honom.

Om det t ex ar en julmassa gar det enklare att silja eftersom bestkarna letar
julklappar och har lattare att lagga ut pengar for icke planerade kop.

Uppskatta hur “I&tt” det &r att sélja din produkt pa denna méssa
Min produkt &r en fargglad kékspryl som manga har nytta av, spar tid med
och som ar designad. Jag tror "alla” ar intresserade och att ca 50% av de vi
pitchar till kdper en ara av oss.

Omsattning

Antal som passerar 90% x 1 500 = 1 350 st
Antal pitch/h 30 pitchar
Antal dar kund blir intresserad 15 pitchar
1 timme

Tva personer i montern
Produktens masspris, 70 kr
15x 2 x 70 kr = 2 100 kr

5 timmar

5x 30 = 150 st 5 x [2x15] x 70 kr = 10 500 kr
Mdassomsattning 10 500 kr
Analys

N&r du férandrar ndgra variabler kommer &ven din omséattning att dka. Du
maste dock vara férsiktig sa att du glémmer bort att kunden ska vara i cen-
trum och att du inte ska sélja - utan fa kunden att képa.
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Men,

» kan du snabba upp din pitch?
» kan ni vara fler i montern?
» Kan du ha battre erbjudanden, t ex 1 for 50:- och tre for 120:-?

GIém inte att tydligt visa upp MASSPRIS x kr

Missade pengar

N&r du star och snackar med en kund &r det manga andra méssbesdkare som
gar forbi din monter. Alla dessa &r férlorade pengar. Ju mer du star och drar
med kunder desto fler mdjligheter férsvinner bort.

I vart exempel kontaktades 150 av 1 350 méassbestkare som gick férbi mon-
tern under tiden jag var upptagen, en skrammande siffra.

Montern

Det &r inte din logotyp eller féretagets namn som ska bldsas upp i stor text
utan det ar ditt budskap till din kund, tagline eller annat budskap ..

Lycka till med ditt massarbete
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