
Hej jag heter Christian Meijling, är 17 år gammal och driver ett UF 
företag.

Med bara  en mening i mitt försök till en pitch har jag fått hälften 
av er att sluta lyssna på mig. Jag kanske borde  ha  börjat med 
något intressant istället för att säga en massa  ord som ingen 
egentligen bryr sig om. Efter en bra inledning kommer sedan 
avhandlingen.  

Skriv ned vilken kundnytta du gör, gärna något unikt. Hela idén 
bakom en bra  pitch är att beröra någon. Att få  någon att intressera 
sig och investera i just dig.

Håll det enkelt. En bra pitch skall inte beskriva allt du kan eller allt 
du gör – fokusera på en sak. 

Skriv ner din pitch, läs upp den högt, skriv om den, läs upp den för 
någon annan, ta emot feedback och skriv sedan om den igen.

Öva… De första  gångerna du testar din pitch kommer det vara 
obehagligt. Men efter ett tag blir den naturlig för dig. Då kommer 
du vara glad att du övat så mycket.

Nu till det tråkiga avslutet som är likadan hos så många talare.

”Det var allt för mig, tack så mycket.”

// Christian Meijling
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